


¿Quien es Asemaco?

• ASEMACO SE CONSTITUYÓ EN AGOSTO DE 1995, PARA LA DEFENSA CONTRA LA MOROSIDAD

EN LA PROVINCIA DE PONTEVEDRA, EN LA ACTUALIDAD EL ÁMBITO ES AUTONÓMICO CON

REPRESENTACIÓN E IMPLANTACIÓN EN LAS CUATRO PROVINCIAS GALLEGAS.

• ACTUALMENTE ASEMACO ESTÁ CONSTITUIDA POR 150 EMPRESAS ASOCIADAS DEL SECTOR DE

MATERIALES DE CONSTRUCCIÓN. LOS FINES DE LA ASOCIACIÓN SON LA GESTIÓN, DEFENSA Y

COORDINACIÓN DE LOS INTERESES COMUNES DE LAS EMPRESAS ASOCIADAS E INTEGRADAS EN

LA MISMA.

• ASEMACO HA CONTRIBUIDO NOTABLEMENTE AL SANEAMIENTO ECONÓMICO DEL SECTOR, LA

FORMACIÓN Y PROFESIONALIZACIÓN DE LOS EMPRESARIOS Y EQUIPOS HUMANOS DEL MISMO.
TAMBIÉN A CONTRIBUIDO AL CONOCIMIENTO Y COLABORACIÓN ENTRE SI DE LOS ASOCIADOS.

• DESPUÉS DE 20 AÑOS ASEMACO TIENE UN POSICIONAMIENTO E IMAGEN DE MARCA, QUE

ENTRE TODOS DEBEMOS PONER EN VALOR Y LOGRAR UNA OPTIMIZACIÓN DE LA GESTIÓN

ASOCIATIVA.



Portal Web de ASEMACO

GLOSARIO:

- NOTICIAS

- BIBLIOTECA

- WEB ASOCIADOS

- CATALOGO DE MATERIALES.
- MERCADO DIRECTO.
- MODELO EMPRESA SECTOR

- FICHA JURÍDICA.



Proyectos liderados por la Asociación

• REGISTRO DE MOROSIDAD: PREVENCIÓN Y RECUPERACIÓN DE IMPAGADOS.

• RECOBRO DE DEUDAS: A TRAVÉS DEL REGISTRO DE ASEMACO, VÍAS AMISTOSA Y JUDICIAL.

• SISTEMA CREDIASEMACO: FINANCIA LAS VENTAS DE LAS EMPRESAS ASOCIADAS.

• CERTIFICACIÓN DE CALIDAD ISO 9001 Y MEDIOAMBIENTE ISO 14001:

ASEMACO Y ASOCIADOS.

• PLANES ESTRATÉGICOS, DIAGNÓSTICOS INTEGRALES DE SITUACIÓN E IMPLANTACIÓN.

• FORMACIÓN, CURSOS PARA DIRECTIVOS EN LA ESCUELA DE NEGOCIOS AFUNDACIÓN.

• CURSOS SECTORIALES EN COLABORACIÓN CON CIP (CARRETILLAS, CARNÉS C-E, GRÚA, TACÓGRAFO).

• SOFTWARE Y APLICACIONES INFORMÁTICAS (REGISTRO DE MOROSIDAD ONLINE, GESTIÓN DE LA ASOCIACIÓN, 
WEB PERSONALIZADAS, MÓDULO DE MOROSIDAD, APP MEDIOAMBIENTAL)

• NUEVOS MERCADOS (JORNADAS DE INTERNACIONALIZACIÓN, SEMINARIOS, CONFERENCIAS, ASISTENCIA

AGRUPADAS A FERIAS, STAND PROPIO DE LA ASOCIACIÓN EN SICO, DEFENSA ANTE LAS GRANDES SUPERFICIES).

• PROMOCIÓN Y LIDERAZGO EN LOS PROGRAMAS REFORMA 15 Y 16 (COCINAS Y BAÑOS).

• ESTUDIO SECTORIAL DE GALICIA, (EDICIÓN DE LIBROS Y CDS).



• REGISTRO DE MOROSIDAD DEBIDAMENTE LEGALIZADO POR EL TDC.

• FICHEROS INSCRITOS EN LA AEPD

• TOTAL RESERVA Y CONFIDENCIALIDAD DE LOS DATOS NOTIFICADOS.

REGISTRO DE MOROSIDAD
Módulo de Morosidad - Aplicación de escritorio



LA SOLIDARIDAD Y EL COMPROMISO DE CADA UNO DE LOS ASOCIADOS PARA NOTIFICAR LAS DEUDAS CON INMEDIATEZ, PARA
DISPONER DE UNA INFORMACIÓN AL SERVICIO GENERAL CON LA MÁXIMA ACTUALIDAD AL SERVICIO DE TODOS LOS
ASOCIADOS, ES UNA CUESTIÓN IMPRESCINDIBLE DE ACTUACIÓN.

EVITA NUEVAS DEUDAS Y REDUNDA EN UN BENEFICIO INDIVIDUAL AL PROPICIAR LA GESTIÓIN Y POSIBILIAR EL COBRO.

LOS IMPORTES RECUPERADOS DEBEMOS CONSIDERARLOS COMO UNA CIFRA MUY DESTACABLE, PUESTO QUE NO PODEMOS
OLVIDAR QUE SE TRATA DE DEUDAS NOTIFICADAS A LA ASOCIACIÓN DE LAS CUALES SE HAN AGOTADO TODAS OPCIONES Y
PLAZOS PARA SU GESTIÓN DE COBRO.

.

Gráfica de Morosidad
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Registro de Morosidad

19.595.696,89 €

7.150.003,14 €

12.445.693,75 €

GRAFICA DEL REGISTRO DE MOROSOS

IMPORTE ENTREGADO IMPORTE COBRADO IMPORTE PENDIENTE

REGISTRO ONLINE: PERMITE REALIZAR NOTIFICACIONES DE MOROSOS Y COBROS 24 HORAS AL DÍA, 365 DÍAS AL AÑO.

SISTEMAS DE ALERTAS: EL ASOCIADO RECIBE UN E-MAIL CON LAS ACTUALIZACIONES DE MOROSOS Y COBROS SEMANAL.

APLICACIÓN DE ESCRITORIO: PROGRAMA INSTALADO EN EL ESCRITORIO DEL ORDENADOR DONDE SE PUEDE CONSULTAR EN TIEMPO REAL EL
REGISTRO DE MOROSIDAD.

COBROS: AL ASOCIADO NO LE REPRESENTA NINGÚN COSTE LOS COBROS RECIBIDOS A TRAVÉS DEL REGISTRO DE MOROSIDAD DE ASEMACO.



INTEGRACIÓN ASOCIATIVA

TUS CLIENTES TE DEBEN DINERO? 
QUIERES COBRAR LAS DEUDAS?

TE PLANTEAS EVITAR NUEVOS IMPAGADOS EN TU EMPRESA?

ASEMACO, te ofrece alternativas y soluciones posibles, intégrate como Empresa Asociada.

• La consulta al Registro de Morosidad te previene de nuevas deudas.

• La gestión de la Asociación te propicia cobros.

• Los clientes Morosos ven restringido el crédito por los demás asociados.

• Es una herramienta que te facilita la gestión de negociación en los impagados.

• Disponemos de un Acuerdo para la gestión de recobro por Vía Amistosa. Sin provisión de fondos y 
coste únicamente a éxito.

• Disponemos de un Acuerdo para la gestión de recobro por Vía Judicial. Sin provisión de fondos y 
coste únicamente a éxito.

• Te facilitamos información y referencias de nuevos clientes, con respuesta inmediata y 
comunicación On-line.

ASEMACO, te facilita estas herramientas para que puedas lograr tus objetivos. 
ASOCIATE!!!!!

986 46 20 21 asociacion@asemaco.es www.asemaco.es

mailto:asociacion@asemaco.es


Vía Amistosa

IMPORTE ENTREGADO: 1.243.813,20 € - IMPORTE RECUPERADO: 144.041,81 €

Nº Deudas entregadas: 450 Nº de asociados con deuda: 49

Nº Deudas cobradas:    122 Nº de asociados con deuda cobrada: 37

SE RECUPERA EL 27% RESPECTO DEL NÚMERO DE DEUDAS ENTREGADAS

EL 75% DE LOS ASOCIADOS QUE HAN ENTREGADO DEUDA HAN OBTENIDO COBROS

 NO HAY QUE HACER PROVISIÓN DE FONDOS.
 ESTÁN ESTABLECIDOS UNOS MÍNIMOS % SOBRE LO COBRADO.
 SI NO HAY RECUPERACIONES, A LA EMPRESA ASOCIADA NO LE SUPONE NINGÚN

COSTE LAS GESTIONES REALIZADAS.
 COMPLEMENTOS: CONSULTA WEB Y ASESORAMIENTO GRATUITO.

ACUERDOS DE GESTIÓN DE RECOBRO

Vía Judicial



INFORMA: Informes Comerciales de Clientes

• INFORMES COMERCIALES Y FINANCIEROS DE CLIENTES.
• GESTIÓN Y TRAMITACIÓN INMEDIATA ON-LINE, (MAIL y TELEFÓNICO).
• SERVICIO DE VIGILANCIA DIARIO.

• GESTIÓN DE REFERENCIAS: BASES DE DATOS Y CONSULTA TELEFONICA A EMPRESAS ASOCIADAS.



Sistema Crediasemaco

 CONCESIÓN INMEDIATA, GESTIÓN EN EL PROPIO ESTABLECIMIENTO, (TELEFÓNICO Y BEE).
 DESDE150 € A 10.000 €.
 PLAZO DE 3, 6, 9, 12 MESES.
 SIN INTERESES NI COMISIONES PARA EL CLIENTE.

 SERVICIO DE FINANCIACIÓN PARA LOS CLIENTES.
 ÁGIL Y SENCILLO PARA EL CLIENTE Y ASOCIADO.
 REDUCCIÓN DE IMPAGOS POR ELIMINACIÓN DEL RIESGO.
 HERRAMIENTA QUE FACILITA LA VENTA.

CLIENTES:

ASOCIADOS:

INFORMACIÓN:
• MODELO DE RÓTULO LUMINOSO

• SOPORTE PUBLICITARIO

• CAMPAÑAS PUBLICITARIAS EN MEDIOS

• 20 M DE EUROS FACTURADOS

• MÁS DE 150 ESTABLECIMIENTOS



Soporte Publicitario del Sistema Crediasemaco

- IMAGEN CORPORATIVA.
- EXPOSITORES.
- FOLLETOS.
- PEGATINAS.

- VENTA REALIZADAS POR ASOCIADOS

- COBROS EFECTIVOS.
- ELIMINACIÓN DE RIESGOS.



Oferta Financiera de ABANCA
Para Empresas Asociadas de ASEMACO



Programa Reforma 16 liderado por ASEMACO

Ayudas a las Reformas de Cocinas y Baños



NEGOCIACIÓN DEL CONVENIO COLECTIVO DEL SECTOR DE COMERCIO DE MATERIALES PARA LA CONSTRUCCIÓN Y SANEAMIENTO.

DIRECTAMENTE EN LAS PROVINCIAS DE PONTEVEDRA Y ORENSE.

POR DELEGACIÓN EN LA PROVINCIA DE LA CORUÑA.

- REPRESENTACIÓN EMPRESARIAL SECTORIAL.

- COORDINACIÓN Y NEGOCIACIÓN.

- PÓLIZA DE SEGURO.

- ESTABILIDAD LABORAL.



Gestión Formativa del Transporte

CERTIFICADO DE APTITUD PROFESIONAL (C.A.P.).

TIEMPOS DE CONDUCCIÓN Y DESCANSO.

TACÓGRAFO DIGITAL.

RECLAMACIÓN DE SANCIONES DE TRÁFICO.

ASESORAMIENTO – RECURSOS.

PLANIFICACIÓN DE DOCUMENTACIÓN.

GESFORTRANS, ES UNA EMPRESA ESPECIALIZADA EN LA FORMACIÓN DE LOS PROFESIONALES QUE

DESARROLLAN SU ACTIVIDAD EN EL SECTOR DEL TRANSPORTE COMO CONDUCTORES.



Formación para Directivos

DESDE EL 2010 ASEMACO Y LA ESCUELA DE NEGOCIOS AFUNDACIÓN, HAN ESTABLECIDO UN ACUERDO DE

COLABORACIÓN PARA OFRECER UNA FORMACIÓN ESPECIFICA A LOS DIRECTIVOS Y MANDOS INTERMEDIOS DE

LAS EMPRESAS.

 ACTUALIZACIÓN GERENCIAL

 ATENCIÓN AL CLIENTE

 TÉCNICAS DE VENTAS PROACTIVAS

 MEJORA DEL TRABAJO EN EQUIPO

 GESTIÓN COMERCIAL

 JORNADAS DE ENTREGA DE DIPLOMAS



Acuerdo de colaboración entre Asemaco y Seur

• OFERTA ESPECÍFICA PARA LAS EMPRESAS ASOCIADAS.

• ASEMACO Y SEUR HAN ESTABLECIDO UN ACUERDO DE COLABORACIÓN MEDIANTE EL CUAL LAS EMPRESAS

ASOCIADAS DISPONEN DE UNAS CONDICIONES PREFERENTES EN LA UTILIZACIÓN DE LOS SERVICIOS DE

TRANSPORTE URGENTE QUE PRECISAN.

• EN ESTE SERVICIO DE LA ASOCIACIÓN, ASEMACO ACTÚA COMO CABECERA DEL ACUERDO, DEBIENDO CADA

EMPRESA ASOCIADA DIRIGIRSE A LA ASOCIACIÓN PARA DAR DE ALTA SU EMPRESA COMO CLIENTE DE SEUR.

• ASEMACO LE FACILITARÁ A SEUR LOS DATOS NECESARIOS PARA LA CORRESPONDIENTE FACTURACIÓN Y LA

CONTRATACIÓN DE LOS SERVICIOS DE TRANSPORTE LOS REALIZARÁ INDIVIDUALMENTE CADA EMPRESA

ASOCIADA.

• SEUR ES LA EMPRESA LÍDER EN TRANSPORTE URGENTE, NACIONAL E INTERNACIONAL DE DOCUMENTACIÓN Y

PAQUETERÍA, SU NOMBRE ES SINÓNIMO DE GARANTÍA, CALIDAD E INNOVACIÓN DEBIDO A SU LARGA

TRAYECTORIA EN EL CAMPO DE LA LOGÍSTICA.



Acuerdo: Asemaco - Repsol

• OFERTA DE SUMINISTROS DE CARBURANTE/COMBUSTIBLE PARA LAS EMPRESAS ASOCIADAS.

• REPSOL DIESEL E+ (GO.A), REPSOL TECNO DIESEL E+10 (GO.B), REPSOL ENERGY E+ (GO.C). TODOS LOS GASÓLEOS

REPSOL, LLEVAN UN ADITIVACIÓN EXCLUSIVA QUE SE INYECTA EN LÍNEA DE CARGA.

• PUNTO DE SUMINISTRO: EL DE CADA EMPRESA ASOCIADA DONDE TENGA EL DEPÓSITO DE CARBURANTE/COMBUSTIBLE.

• CALIDAD: LOS PRODUCTOS A SUMINISTRAR SE AJUSTARÁN, EN TODO MOMENTO, A LAS ESPECIFICACIONES

OFICIALMENTE APROBADAS POR LA ADMINISTRACIÓN A TRAVÉS DE SUS ORGANISMOS COMPETENTES.

• TAMAÑO DE PEDIDO: LOS PEDIDOS EN LAS GASÓLEOS, DEBERÁN SER COMO MÍNIMO DE 2.000 LITROS.

• CONDICIONES DE FACTURACIÓN Y PAGO: FACTURACIÓN DIARIA Y VENCIMIENTO MÁXIMO A 30 DÍAS.

• PRECIO: LOS PRECIOS, SE FIJARÁN Y AJUSTARÁN A DIARIO. SEGÚN SITUACIÓN DE LA INSTALACIÓN DE SUMINISTRO Y

TAMAÑO DE PEDIDO. LA OFERTA SE PERSONALIZARÁ SEGÚN DEMANDA DE ADITIVACIÓN.

• LEGALIZACIÓN DE LOS TANQUES: SE SOLICITARÁ FOTOCOPIA DEL DOCUMENTO SELLADO POR LA DELEGACIÓN DE

INDUSTRIA DE LA LEGALIZACIÓN DE LAS INSTALACIONES O FOTOCOPIA DEL REGISTRO INDUSTRIAL DONDE FIGUREN LOS

TANQUES DE ALMACENAMIENTO. LAS SANCIONES DE LA ADMINISTRACIÓN SON DESDE 60.000 € PARA INSTALACIONES

NO LEGALIZADAS.

• ASISTENCIA TÉCNICA: REPSOL, PRESTARÁ LA ASISTENCIA TÉCNICA CON SU PERSONAL ESPECIALIZADO ATENDIENDO A

CUALQUIER NECESIDAD QUE SE LE PLANTEE.



• CON EL ACUERDO Y CONVENIO DE COLABORACIÓN ENTRE SOLRED Y ASEMACO, LOS ASOCIADOS PUEDEN

DISFRUTAR DE UN DESCUENTO DE HASTA 9 CÉNTIMOS DE EUROS POR LITRO EN GASÓLEO, EN ESTACIONES

DE SERVICIOS PREFERENTES, DE LA RED DE REPSOL (CAMPSA, REPSOL Y PETRONOR).

• TAMBIÉN ACCEDEN AL SOPORTE DE PAGO EN AUTOPISTAS.

NUEVAS CONDICIONES

PRODUCTO DESCUENTO

Diésel E* con Neotech 7,3 cts. €/litro

Diésel E* 10 con Neotech 9 cts. €/litro

Gasolina 95 con Neotech 5 cts. €/litro

Gasolina 98 con Neotech 6,5 cts. €/litro

Bonificado 5 cts. €/litro

Autogas (GLP) 3 cts. €/litro

Acuerdo de Colaboración: Asemaco - Solred



• SISTEMA DE GESTIÓN Y CONTROL DE 

HORARIOS.

• SEGURIDAD DE LA INFORMACIÓN.

•RECUPERACION DE DATOS.

• PLATAFORMAS WEB.

• SISTEMA DE CIFRADO DE DATOS.

SOLUCIONES INFORMÁTICAS DE SERVICIOS

VIGO: 986 213 737  infojc@infojc.com



Guía Rápida Crediasemaco - Caixanbank



Oferta Financiera de CaixaBank
Para Empresas Asociadas de ASEMACO

PÓLIZA DE CRÉDITO: DIFERENCIAL INICIAL 3% SIGUIENTES     EURIBOR 12 MESES

GARANTÍA PERSONAL Y PASIVO AMORTIZACIÓN 1 AÑO

APERTURA 0,25% ESTUDIO 0,25% NO DISPONIBILIDAD   0,50 TRIMESTRAL

DESCUENTO 
COMERCIAL:

EURIBOR 12 MESES + 2,50%

TPV: TARIFA PLANA 0,30% CONDICIONADO       0,35%

INSTALACIÓN GRATUITA

ALQUILER GRATUITO

CREDIASEMACO:
TELEFÓNICO BEE

3 MESES 2,00% 2,00%

6 MESES 2,00% 2,00%

9 MESES 2,00% 2,00%

10 MESES 2,00% 2,00%

12 MESES 2,00% 2,00%



Aplicación ARDAN, Estudio Económico 



Junta Directiva de Asemaco

Asamblea General de la Asociación 16 /06/2016



Cena de la Amistad y Revista Anuario.

• Desde el año 1997 se viene
celebrando una Cena anual de
confraternización con el fin de
propiciar y estrechar lazos de unión
entre las empresas asociadas,
denominada Cena de la Amistad.

• Asemaco edita su propia revista
anuario desde el 2004, en la cual se
hace un resumen de las actividades
de la Asociación realizadas durante el
año.



Asociados Honoríficos



Futuro Sectorial: Asemaco & Empresas

• Puesta en Valor de las Empresas Asociadas.

• Grandes Superficies: Diferenciación.

• Nuevo Mercado del Sector: Reforma, Rehabilitación.

• Profesionalidad, Servicios, Atención Personalizada, Proximidad.

• Demanda de PGOU y agilización de Licencias de Obra.

• Solicitud a la Administración de Medidas de Apoyo al Sector.



Gracias por su asistencia


