
ABANCA Servicios Financieros nace de la unión de una 
entidad financiera, con más de 30 años de experiencia, 
con un banco de última generación que apuesta por 
la innovación y la cercanía como grandes valores 
primordiales.  

• El entorno de navegación es el mismo y la operativa es 
muy similar. El cambio será sencillo.

 • Seremos más rápidos en la resolución de operaciones 
en duda ya que ASF dispone de analistas especializados 
en financiación en punto de venta. No se enviarán 
operaciones a la oficina del cliente para su análisis y 
seremos más rápidos en la sanción. 

 • Más información: Por correo electrónico el prescriptor 
irá recibiendo información de las solicitudes tecleadas y un 
extracto de operaciones diario.

Menos documentación para cliente
 • Establecemos un importe hasta el cual no es necesario 
aportar justificante de ingresos. Dependerá de la actividad 
y se comunicará de forma personalizada.
 • No es necesario aportar justificante de cuenta

 • Cuando el cliente final realice una segunda compra, 
dentro de cualquiera de los establecimientos adheridos 
a APLAZOS, pediremos menos información del cliente y 
además la documentación a firmar será menor, ya que 
en lugar de un contrato completo será suficiente con 
la firma de una “factura de venta”. Esto hace que un 
establecimiento se beneficie de la existencia de otros 
establecimientos adheridos a los servicios de ASF. 

ABANCA está siempre al lado de sus clientes, por eso 
sabemos todo el esfuerzo que hay tras la puerta de cada 
negocio. Nuestro compromiso es trabajar para poder 
ofrecer herramientas ágiles, intuitivas y seguras para crecer 
juntos.  

Con el cambio a ABANCA Servicios Financieros nuestros 
prescriptores obtienen las ventajas de trabajar con una 
entidad especializada en financiación en punto de venta 
y mantiene las principales características del servicio 
actual, como el conocimiento de nuestros clientes que 
nos permite aprobar operaciones sin apenas información.

 • Incremento del importe máximo por financiación, 
que sube de 10.000 a 18.000 €

• Mayor comodidad/claridad también para el cliente 
final. Los recibos se pasarán siempre a principios de mes. 
En caso de ser de más de una financiación, se agruparán 
las cuotas en un único recibo. Además, gracias al “Día de 
salto”, todas las operaciones que se reciban entre el día 25 
y el último día de mes no tendrán generarán recibo al mes 
siguiente, sino al otro. Ej:  Operación que se recibe el día 
25 de junio: primera cuota cliente 1 de agosto.
Estos días no generarán coste alguno al cliente ni al 
prescriptor. 

 • En cuanto al pago al establecimiento: En lugar de tener 
un abono por cada una de las financiaciones se hará una 
liquidación diaria y el prescriptor sólo vera un apunte 
en su cuenta. Para mayor detalle se genera un extracto 
de movimientos que se envía por correo electrónico y 
que es consultable desde la web. Mayor claridad en las 
liquidaciones.gar

El mundo 
está cambiando
y nosotros con él

Expertos 
en ponértelo fácil a ti 
y a tus clientes

informate ahora en tu oficina o en abanca.com

 


